AVILES
EMPRENDEDOR



EL PROBLEMA

Entender perfectamente el
existente o la necesidad
gue se qulere crear.

Desde todos los puntos de vista



EL USUARIO

(+ early adopter)
Como hace actualmente para el
problema (pasos)
Como le afecta el problema (y la solucion
actual) emocionalmente:



LA SOLUCION

Cual es tu

Como soluciona el problema
Como

Como el conseguir las



EL MODELO DE NEGOCIO

Cual es tu
Como te con tus clientes
Como tu producto

Cual es tu



Creo qué... 2>



LANZAMIENTO

Plan de inversion inicial + financiacion
Aspectos legales

Plan econdmico financiero

Plan de comunicacion y marketing
Presentacion comercial

Web

Embudo de venta




LANZAMIENTO

Materiales promocionales
Producto minimo viable
Plan de [anzamiento
Roadmap




